
KatarGo BI ist ein vollständiges Business Intelligence Sys-
tem für KatarGo, die ERP-Branchenlösung für den Ver-
sand- und Großhandel. Die Lösung greift auf die Quellda-
ten von KatarGo zu, sammelt und bereitet sie so auf, dass 
Sie diese schnell und einfach über Microsoft Power BI oder 
die TARGIT Decision Suite abrufen können.

Vom Geschäftsführer, leitenden Mitarbeiter oder Ange-
stellten ‒ die Anwendung benötigt kein Spezial-Know-how, 
um  komplexe Reportings zu erstellen. KatarGo BI enthält bereits im Standard vordefinierte Dashboards, Sales-Analysen, 
Dimensionen und Kennzahlen, die Ihnen per Mausklick die Fakten und Ergebnisse liefern, die Sie benötigen.

KatarGo BI
ERP-Software und Business Intelligence Lösung vereint
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•	 Komplette Business Intelligence Lösung

•	 Kurze Projekteinführungszeiten

•	 Auswahl vordefinierter Dashboards, Sales-Analysen, 
Berichte, Kennzahlen und Dimensionen

•	 Freie Wahl des Frontends wie Microsoft Power BI 
und die TARGIT Decision Suite

•	 Daten werden periodisch aus KatarGo transferiert - 
für ein zeitnahes Reporting

•	 Komplett erweiterbar um zusätzliche Daten aus 
Microsoft Dynamics 365 Business Central und weite-
ren Datenquellen
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KatarGo BI - Sales
KatarGoBI liefert Ihnen die passenden Entscheidungshilfen für Ihren Sales-Bereich.

Auftrag

•	 Auftragseingang
•	 Stornierung
•	 Auftragsbestand

•	 Lieferschein •	 Rechnung
•	 Gutschrift

•	 Servicerechnung
•	 Servicegutschrift

Lieferung Faktura Service Saldo

Kennzahlen und Dimensionen
Um den gesamten Sales-Bereich zu überblicken, stehen Ihnen mit der Anbindung an Ihre KatarGo-Unternehmenslösung 
umfassende Kennzahlen und Dimensionen zur Verfügung, sodass Sie direkt durchstarten können.

Microsoft Power BI
Power BI beinhaltet interaktive Tools zur Datenvisualisierung, damit Sie Ihre Daten auch aus 
anderen Perspektiven betrachten können. Die Cloudlösung sammelt, strukturiert und wandelt 
Daten visuell um, dass Sie flexibel und auch mobil aufgerufen werden können. 

TARGIT
TARGIT ist die führende Enterprise BI Lösung für Microsoft Dynamics 365 Business Central / 
Dynamics NAV. Sie bietet erstklassige Analysetools zur Auswerten, Interpretieren und Teilen 
von Daten. Nutzen Sie die faktenbasierten Entscheidungshilfen schnell und mobil. 

Auszug Kennzahlen

•	 Absatzmengen

•	 Verkaufsbeträge (z.B. Artikel, Frachten oder  
Gutscheine)

•	 Anzahl Belege

•	 Deckungsbeitrag

•	 Einstandsbeitrag

•	 Stornoquote

Auszug Dimensionen

•	 Mandantenkonzept und Zuständigkeitseinheiten

•	 Verkaufskanäle

•	 Kontakte

•	 Artikel mit Varianten

•	 Auftrags- und Fakturadatum

•	 Stornierungs- und Retourengründe

•	 Kampagne


